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11 Mrd. €

Umsatz

14.000

Mitarbeiter

90% des DAX

auf der Kundenliste

45,2 Mio.
Mobilfunk-Karten

7,7 Mio.
TV-Kunden

6,4 Mio.

Festnetz-Kunden




Festnetz: Das grofl3te HiSpeed Netz der Republik
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Mobilfunk: Top Speeds & Top Spracherlebnis

o= LTE
Erster 500 Megabit Anbieter Erstes Europa LTE
Top Speed in bald 30 Stadten ohne Roaming Gebihren
~=e \WiFi Calling ' Beste Sprachqualitat /| - ;
?‘ fur mehr )) Mit Vodafone
Empfang CrystalClear®

((,)) Breite Abdeckung 244f 99.9% verfligbar
99% GSM Fuhrend in Europa
83% UMTS

90% LTE



GIGABIT OFFENSIVE

Vodafones Bauplan fur Deutschlands digitale Zukunft {
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Gemeindemodell — arbeitsteilig & kooperativ

A A 4 4

‘ Einfamilienhduser =~ == Vodafone-Netz
ﬂ Mehrfamilienhauser == Landkreis-/ Gemeindenetz

«ai Gewerbe & Industrie

®  Mobilfunkstandort

Landkreis / Gemeinde

» beantragt Fordermittel und begleitet
Verfahren

« plant und baut passives Glasfasernetz

Vodafone

» errichtet aktive Technik und Anbindung
an das nationale Backbone

* pachtet und betreibt das kommunale
Netz

» stellt durch professionelle
Vorvermarktung hohe Netzauslastung
von Anfang an sicher

e kimmert sich um Kundenservice,
Entstdérung und Open Access
Verpflichtungen

e varmarktet kaontintiierlich an Endkiinden

O



Vorteile eines Betreibermodells

K
i

» Daseinsvorsorge: Lebensqualitat und Zukunftsperspektive

statt , Internetproblem*
— konkreter Bedarf nach schnellem Internet und Wettbewerbsfahigkeit
— zukunftsfahige Infrastruktur, auch fir kommende Generationen

 Infrastruktur bleibt im Eigentum der 6ffentlichen Hand
— kontinuierliche Einnahmen, die die Investition refinanzieren
— Dialog mit Betreiber und vertraglich vereinbarte
Einflussmdglichkeiten

» Standortfaktor fir die Ansiedelung attraktiver Gewerbe
— Moderne Gewerbe und Industrie setzen Glasfaser voraus
— Arbeitsplatze, Fachpersonal und Steuereinnahmen

* Minimales Risiko und maximale Wirtschaftlichkeit
— Erfolgreiche Vor-Vermarktung schafft Grundlage fur stabilen
business case
— Laufende Einnahmen refinanzieren das Projekt




Erfolgsfaktoren und Zusammenarbeit

1. Bekenntnis zum Projekt und

langfristige Perspektive
Uberzeugungsarbeit in regionalen Gremien
und informierte Entscheidung, Beratung durch
Experten im Rahmen von Forderprojekten,
Fahigkeit und Wille zu langfristiger Investition

2. Hohe Penetration von Anfang an

mit vereinten Kraften
Vorvermarktung bis zur Ausbauschwelle,
Presse, Birgerinformation,
Bilrgerveranstaltungen,

3. lakfristigdlesvetoes rsielligie
FEAREY
Moderne Produkte zu attraktiven Preisen,

breites Portfolio, Starke Marke und
Vermarktungspower, finanzielle Stabilitat,

Erfahrung o




Vodafone — Partner flur Betreibermodelle

 Umfassendes Portfolio fur
Privat- und Geschéaftskunden
Breitband-Internet, TV, Mobil- und
Festnetztelefonie, Enterprise
Services

 Attraktive Produkt bundles und
kontinuierliche Weiterentwicklung
des Portfolios, ,, Giga Kombi*

* Flachendeckende Vertriebs- und
Serviceorganisation

« Kooperativer Glasfaserausbau,
Einbringen von Infrastruktur,
Nutzung von Synergien

» Grolf3, stabil, finanzstark o
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teersichit  GLASFASER BESCHLEUNIGT IHR BUSINESS

ANSCHLUSS- . . . .
VARIANTEN » Glasfaser ist das beste Transfermedium fur viel Datenvolumen, denn die bestehenden

Kupferkabelnetze kénnen die heutigen Datenvolumen nicht mehr bewaltigen

ADSL - der Klassiker
FTTB — mit Highspeed in die Zukunft - it alten Kupferleitungen
- Glasfaser bis ins Gebaude » Kupferkabel zwischen

Vermittlungsstelle &
Verteilerkasten

* Durchgéangig Glasfaser - von
Vermittlungsstelle Gber Verteilerkasten bis

: - e Ku kabel ins Gebaude
ins ﬁude K.
{ . .
Bis zu 1.000 Mbit/s und mehr BISEH,}St:\iASbCIL/S
symmetrisch - i

VDSL/Vectoring - der Ubergang
- Bleibt limitiert auf der letzten Meile

e Glasfaserkabel zwischen
Vermittlungsstelle & Verteilerkasten
e Kupferkabel ins Gebaude

\ Bis zu 100 Mbit/s
asymmetrisch




ctasraser — drel Grunde fur GLASFASER

VORTEILE
Heutzutage entscheidet die Anbindung an schnelles Internet tGiber Ihre Wettbewerbsfahigkeit

GARANTIERTE

HQftrasthielfeDAeHISEMFAGungsraten von 1
GBit/s und mehr auch im Upload
(symmetrisch)

» kein Leistungsabfall bei gré3eren Distanzen
zum Verteiler

EXKLUSIVER SERVICE IM EIGENEN

ANS6H# AlfsFallsicherheit, da weniger storanfallig

* Quality of Service fur beste Sprachqualitat

e Schnelle Entstdérung durch Alles-aus-einer-Hand

* Volle Bandbreite durch eigenen Anschluss

NACHHALTIGER

T EZirku it S1edhiveI6yi€ Riitldaorm viel Potenzial
e Standard der Zukunft




Vodafone - komplettes Portfolio flr Geschaftskunden

alles aus einer Hand

Best Class

Partner

B2 Microsoft

alraln
cisco

uniFy

“® broadsoft

@

©

Computacenter

dimension &
data A&

Cloud &
Hosting

e-shelter-
Rechenzentren (D)

>20 Jahre Cable
& Wireless

EMC

¢

Connectivity

m)

Security

SIM-
Authentifizierung
und
Verschlisselung

Sicherheit fur alle
Nutzer

Netzubergreifende
Ldsungen

o

Internet of
Things

Weltmarktfuhrer
Top-Ranking
Gartner-Report
Magic Quadrant &
Analysis Mason

aw

Unified
Communication
S

Abgestimmte
Komplettldsungen

Ende-zu-Ende-
Management

Der Kunde im
Fokus

e Personlicher
Kontakt

e Beratung und
Kommunikation
Ende-zu-Ende-
Betreuung

* Losungsorientiert
e Steuerung aller
Themen

ZR

7\ vodafone

= Enterprise Plenum

Das Vodafone
Enterprise Plenum
bietet
Geschaftskunden
neue Mdglichkeiten
zur Mit-sprache und

Mit-gestaltung. o



realisierun 5 Schritte bis zum Gigabit-Glasfasernetz

G
NETZAUSBAU

2 Wochen 2 Monate 6-8 Wochen 3-6 Monate

Analyse Abstimmung Nachfrage - Bauphase  Netzaktivierung
Gebiete Gemeinde Bundelung

- Potenzial- - Zustimmung - Unternehmer- - Aufbau POP - Technik installiert
Analyse Wirtschaftsférderer/ friihstiick - Tiefbau - Gebaude angeschlossen

- Versorgungsgrad  Multiplikatoren - \werblicher Auftritt - Inbetriebnahme - Kunden provisioniert

- Backbone Anbindungooperations- - Direktvertrieb Netz

Strecken im Gebiet vereinbarung - Projektkalkulation

$9» Schneller Ausbau durch eigenwirtschaftliches Vorgehen, Kooperation mit Kommunen,
Nachfragebtindelung
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